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cykl ksztalcenia: 5 lat
symbol cyfrowy zawodu: 522305

Przedmioty punktowane w naborze:

jezyk polski, matematyka, jezyk angielski, informatyka.

Przedmiot rozszerzony:

jezyk angielsKi.

JezyKi obce:
jezyk angielski
oraz

do wyboru: rosyjski, niemiecki oraz hiszpanski.

KWALIFIKACJE WYODREBNIONE W ZAWODZIE:
HAN.01. Prowadzenie sprzedazy.
HAN.02. Prowadzenie dziatan handlowych.



CHARAKTERYSTYKA ZAWODU

Handlowcy petnig bardzo wazng role w wielu przedsiebiorstwach. To od ich
sprawnosci, zdolnosci do przekonywania i umiejetnosci utrzymania dobrych relacji
z klientami w duzej mierze zalezy sukces finansowy firmy. Zakres obowigzkéow
handlowcéw moze by¢ szeroki, jednak najogdlniej rzecz biorac prowadza dziatalnos¢
handlowg zgodng z profilem i polityka przedsiebiorstwa. Z jednej strony obstuguja
klientow, z drugiej s3 w kontakcie z dostawcami i dystrybutorami. Dbajg o sprawng

realizacje zamdéwien, a niekiedy petnia tez funkcje marketingowca.

PREDYSPOZYCJE

Technik handlowiec nalezy do zawodéw typowo ustugowych, a jego postawa
i cechy to: komunikatywno$¢, uczciwos¢ (w tym kupiecka), rzetelnos¢, dobra pamie¢,
zamitowanie do porzadku, poczucie estetyki, zroOwnowazenie emocjonalne
i odpornos¢ psychiczna odpowiedzialno$¢, doktadnos$¢, systematyczno$¢ w dziataniu
i wysoki poziom kultury osobistej. Wazng cechg handlowca jest odpowiednia prezencja

oraz chec ciggtego aktualizowania wiedzy i doskonalenia swoich umiejetnosci.

UMIEJETNOSCI

Absolwent szkoty prowadzacej ksztalcenie w zawodzie technik handlowiec
przygotowany jest do wykonywania zadan zawodowych:
v’ organizowania prac w zakresie sprzedazy,
v' wykonywania prac zwigzanych z obstugg klientéw,
v' prowadzenia dziatan reklamowych marketingowych,
v’ sporzgdzania dokumentacji ekonomiczno-finansowej,
v’ organizowania i prowadzenia dziatalno$ci handlowej,

v’ zarzadzania firmg handlowa.



PRAKTYKA ZAWODOWA

4 tygodnie w Klasie trzeciej i 4 tygodnie w klasie czwartej
v firmy handlowe: w sklepach i w hurtowniach,
v centra handlowe,

v' punkty obstugi klienta.

Handlowcy podczas stazu Erasmus Plus w Grecji




PO UKONCZENIU TECHNIKUM

zdobedziesz Swiadectwa potwierdzajace kwalifikacje:
HAN.O1. Prowadzenie sprzedazy (egzamin po klasie trzeciej)
HAN.02. Prowadzenie dziatan handlowych (egzamin po pierwszym semestrze
w Klasie piatej)
oraz dyplom z tytulem technika handlowca
EUROPASS - suplement do dyplomu (w jezyku polskim i angielskim) uprawniajgcy

do wykonywania zawodu na europejskim rynku pracy.

Mozliwosci dalszego ksztalcenia w systemie formalnym:

Technik handlowiec legitymujacy sie Swiadectwem uzyskania kwalifikacji
HAN.O1. Prowadzenie sprzedazy ma mozliwos¢ dalszego ksztalcenia w zakresie
kwalifikacji HAN.03. Prowadzenie dziatalnosci informacyjno-bibliograficznej,
prowadzonej na KKZ, i po otrzymaniu certyfikatu kwalifikacji otrzymanego w wyniku
zdania egzaminu zawodowego w zakresie kwalifikacji organizowanego przez
Centralng Komisje Egzaminacyjng lub przystapienia do eksternistycznego egzaminu
zawodowego moze uzyskac certyfikat kwalifikacji wyodrebnionej w zawodzie technik

ksiegarstwa 522306.

Absolwent szkoty w zawodzie technik handlowiec, po zdaniu egzaminu

maturalnego i uzyskaniu $wiadectwa dojrzatosci moze kontynuowac nauke w szkole

WYZSZ€j.

KIERUNKI STUDIOW ZWIAZANE Z HANDLEM

Zdobyte kwalifikacje w zawodzie technik handlowiec mogg by¢ rowniez
podwyzszone przez kontynuacje nauki w szkotach wyzszych na kierunkach: handel
zagraniczny, marketing, transporti spedycja, handel i zarzagdzanie sprzedaza, reklama

multimedialna, organizacja i technika handlu.
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PERSPEKTYWY ZATRUDNIENIA

przedstawiciele handlowi firm,

w dziatach handlowych réznego rodzaju przedsiebiorstw,

w dziatach logistyki,

jako personel zarzadzajacy placowkami detalicznymi i hurtowymi,
w dziatach marketingu firm handlowych,

prowadzenie wtasnej dziatalnosci gospodarczej w zakresie handlu.

ZDOBADZ ATRAKCYJNY ZAWOD

ZOSTAN HANDLOWCEM !!!



